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Ziel

GruppengroBe

Dauer

Material

Ablauf

* Analyse der Fahigkeiten und Mdglichkeiten einer Gruppe
e Bestimmung des ,Marktwerts® einer Gruppe

beliebig
2 Stunden

Flipchart und Filzschreiber, Tafel und Kreide oder Moderationsausristung, Papier und
Bleistift flr alle Teilnehmer

Schritt 1: Der Moderator macht, nachdem er Papier und Bleistift ausgegeben hat, die
Gruppe mit folgender Situation bekannt:

Instruktion:

Sie arbeiten alle in der internen Beratungsabteilung eines GroRunternehmens. Die Zeiten

Ie entwerfen einen Prospekt, mit das neue leam
anwerben kénnen.

e Sie fassen zum Schluss der Aktivitat ihre Erfahrungen zusammen und prifen, welche
vorhandenen Qualitdten Sie ausbauen und welche fehlenden Qualitaten Sie sich
aneignen mussten. Die wichtigsten Schlussfolgerungen schreiben Sie auf und
behalten sie im Auge.

Der Moderator versorgt die Gruppe mit Flip-Chart-Papier und Filzschreibern und gibt ihr

90 Minuten Zeit, um ihre Aufgaben zu erledigen.

Schritt 3:  Nach 90 Minuten beendet der Moderator die Aktion und ist den Mitgliedern
behilflich, wenn sie ber ihre Ergebnisse und Erfahrungen aus dieser Ubung berichten.

Zur Auswertung:
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Besondere Raumliches Arrangement:
Hinweise ein grof’er Raum fir die ganze Gruppe und ein separater Raum flr Privatgesprache

Mogliche
Stolpersteine

Kommentar

Eigene Notizen

synapse-web.c
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